EmperJL
Rural

SENA ‘

SENA

N

J—

= emprender

SBDC - Centro de Desarrollo Empresarial

INFORME: REPORTE DE ACTIVIDADES DIARIAS POR PARTE DE INSTRUCTORES DEL PROGRAMA
SENA EMPRENDE RURAL — SER- REGIONAL CORDOBA

FECHA:

01 de Septiembre de 2020

NOMBRE DE INSTRUCTOR:

YHOJAN AGAMEZ RAMOS

CODIGO DE FICHA:

2149259

PROGRAMA DE FORMACION:

EMPRENDEDOR EN PRODUCCION DE
HUEVOS

UBICACION:

SAHAGUN VEREDA EL COROZO

NOMBRE DEL APRENDIZ LIDER:

DUVAN ALVAREZ VEGA

TELEFONO DE CONTACTO APRENDIZ
LIDER:

3146337192

MEDIO DE CONTACTO USADO:

WHATSAPP, CORREO ELECTRONICO Y
LLAMADA TELEFONICA

ACTIVIDADES DESARROLLADAS:

Fase del Proyecto : PLANEACION

planeacion
Resultados de Aprendizaje:

recolectada, necesidades del
herramientas de planeacion.

presupuesto definido.

requerimientos técnicos.

Actividad del Proyecto: Implementacién de la Unidad productiva

Competencias: Programar proyectos segun especificaciones técnicas y métodos de

e Identificar el problema a solucionar de acuerdo con informacion técnica
sector

productivo y entorno y utilizando

¢ Reconocer las debilidades para la ejecucion del proyecto y opciones de mejora
para la sostenibilidad de acuerdo con los objetivos planteados.
e Distribuir los recursos para la elaboracion del proyecto segun cronograma y

e Determinar las actividades a desarrollar en la formulacién del proyecto segun idea
seleccionada y herramientas de planeaciéon

e Verificar la viabilidad del proyecto teniendo en cuenta los objetivos propuestos y
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Actividades de Aprendizaje a desarrollar: En esta actividad se desarrolla la temética de
del médulo N°4 Ventas Y estrategias de ventas Publicidad

Indicar que informacion le fue enviada a los aprendices y como fue la retroalimentacion.
La informacion fue enviada fue en un documento PDF con un contenido en los siguientes
temas:

1. Ventas,

Proceso de ventas,
Ciclo de ventas,
Manejo de objeciones en las ventas,
Preventa y posventa,
Venta personal,
Venta directa,

Venta online,

Venta y el marketing,
10 Tipos de ventas,

11. Concepto de retail,
12. Estrategias de ventas

©CONoO DN

RETROALIMENTACION: Los aprendices enviaron las evidencias del Modulo N°3
Distribucion y Precio, Promocion y que se tratdé en la formacién del 25 de agosto,
evidencia que consistia en un resumen de dicho modulo la cual fue compartida en el
trascurso de la semana y fue una actividad que se dej6 para realizarla en casa, la
actividad se deja en evidencia adjunto pantallazos de los aprendices

Para la formacién de hoy 01 de septiembre, se compartié el material de estudio del
Mdédulo N°4 Ventas Y estrategias de ventas EIl material pedagoégico fue enviado esta
PDF con imagenes y contenido animado, con el fin de que haya una interactividad del
material de estudio y asi ellos puedan entender desde la lectura cada uno de los
contenidos, fue compartida por medio de videoconferencia a través de meet google y
whatsapp, correos electrénicos suministrado por los aprendices. Para hacerle la
respectiva transferencia de los lineamientos del programa SER dentro de este médulo
N°4 la retroalimentacion hubo una participacion activa de los aprendices hacia el tema,
expectativas del médulo compartido. También se comparte la guia de aprendizaje N°4 y
el plan de sesiébn N°4 se les transfiere todo lo relacionado para los préximos los
encuentros, se les deja como actividad para que hagan un resumen de lo que
entendieron del documento y la proxima formacion dentro de 8 dias haran sus aportes el
whatsapp, correos electrénicos entre otros medios digitales.

EVIDENCIAS: (Pegar pantallazos de los instrumentos enviados a los aprendices).

Por medio de whatsapp:
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Bd (22566 n° de noleidos) -yhojar X @ (

WhatsApp

€ c

8 web.whatsapp.com

=2

Recibe notificaciones de mensajes nuevos
Activar notificaciones de escritorio >

< tierralt

Aprendiz Tarcisia Tierralta 202

e

Primatierralta

Jairo Sena Jefe 202
s 3 &0 tierralts

Comercializadores SER2020

B (22.566 n.° de no leidos) - yhoja X

< C @ webwhatsapp.com

=2

Recibe notificaciones de mensajes nuevos
Activar notificaciones de escritorio >

< tierralt

0 Aprendiz Tarcisia Tierralta 202
@ Primatierralta d

Jairo Sena Jefe 202
3 &0 tierralts

Comercializadores SER2020

x [ (99) Facebook X | & Ficha 2149250 Actividades 25d= X | +

‘ © & MAZAMORRA HUEVOS £

Aprendices conectense por fa, ya casi comenzamos, y:

Hoy 01 de. Septiembre de 2020 iniciamos el Médulo N4

ESTRATEGIAS DE VENTAS

VENTA Y EL MARKETING,

Comparto el

Médulo 4

h Médulo 4 VENTAS Y ESTETEGIA. 3

)

x [ (99) Facebook

‘ © & MAZAMORRA HUEVO!

acabo de enviar el enlace para que entren por fa

530p m v

®)
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ESP

608 p. m.
20/09/2020

607 p. m.
20/09/2020
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B (22.566 n.° de no leidos) - yhoja X

x li (99) Facebook x| & Ficha 2149259 Actividades 25 d= X + - X

< C @ webwhatsapp.com Q o

Recibe notificaciones de mensajes nuevos
Activar notificaciones de escritorio >

tierralt

W srecon

A TeRES

ﬁ accion
_aum
9 Aprendiz Tarcisia Tierralta 202 [ E— ] )

@ Primatierralta

le hago envio de las imagenes de! modio N4

Jairo Sena Jefe
2 de Santa rita en tierralts

Comercializadores SER2020 2
Sena: Hola compafiero, estoy haciendo unz de Tierralts, te. : U

Conexion sincronizada por Meet Google:

Bd (22.566 n.° de no leidos) - yhojar X @ x li (99) Facebook x| & Ficha 2149259 Actividades 25 d= X + - X

< C @ webwhatsapp.com Q % o

am

@ £ MAZAMORRA HUEVOS Y @

%) Liney Molina

K

M NELSON BERRUESO %) sadoc sotelo %' Katia marcela Hemandez rivas

A Escribe aqui para buscar




SEMNA ‘ SE?\IA —

Emprende 7AV = emprender

Rura
SBDC - Centro de Desarrollo Empresarial

Por medio de Correo Electrénico:

hd (22566 n°d

no leido: X D (12) WhatsApp x | [ (99 Fec

x | & Ficha 2149259 Actividades 2!

< C @ mailyahoo.com/d/folders/2/messages/46 \intl=e18Llang=es-US8Lpartner=none&Lsrc=fp

@ oo

€ amis W @ B a8 Archivar B3 Mover O Eiiminar @) Spam e+ - v X o3
S FORMACION DEL 01 DE SEPTIEMERE DE 2020 FICHA 2149259 MODULO N4 VENTAS Y ESTRATEGIAS DE VENTAS PRODL ON DE HUEVO MUNICIPIO DE =
TIERRALTA VEREDA MAZAMORRA
No leidos.
Destacade Yhojan Alfonso Agamez Ramos < es
(-]

Suenas sprendices noy 01 de SEPTIEVMBRE del 2020 comparts &l Matersl de Estudio de |3 formacién modulo N4 VENTAS Y ESTRATEGIAS DE VENTAS

st Matsrial de Estudio contiene:

Ventas, 2. Proceso de ventas, 3. Cido de ventas, 4. Manejo de objeciones en las ventas, 5. Preventa y posventa, 6. Venta personal, 7. Venta directa

8 Venta online, 9. Venta y el marketing, 10. Tipos de ventas, 11 Concepto de retail, 12. Estrategias de ventas.

Adjunto &1 documento
Atentamente

YHOUAN AGAMEZ RAMOS
nstructor Gamersializacién programa SER
Cel 3017555451

Carpetas
+ Carpeta nueva

ASOHOFRUCOL

SENA 2020

SENA 2019

indo caché...

H £ Escribe aqur para buscar
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Video de los temas del modulo
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Llamada telefénica con los aprendices de la formacion:

B (22566 n° de no leidos) -yhojar X (B (12) WhatsApp x [ (99) Facebook x \ & Ficha 2149259 Actividades 25 de X \ + = X
&« C @ webwhatsapp.com Q & o H
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Aprendiz Katia Hernan...

Bd (22566 n° de no leidos) -yhojar X @ (12) WhatsApp x [ (99) Facebook X | & Ficha 2149259 Actividades 25de X | + - X

&« C @ webwhatsapp.com Q & o H

8

MAZAMORRA HUEVOS ) @
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Aprendiz Duvan Tie. M...
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L Escribe aqui para buscar 20/09/2020




